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Growth Hacking

Wie ein Startup die traditionelle Autobranche disruptiert
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Veranstaltung vom 19. Mai 2021: Growth Hacking
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Inhalt

Growth Hacking ist die digitale Marketingstrategie, mit der Sie
exponentielles Wachstum fur Ihr Unternehmen mittels Daten
und Experimenten herbeifiihren. Am Beispiel von Carvolution
und weiteren Beispielen wird die Methodik erlautert.

Im Anschluss an das Referat erdrtern wir die Frage, was das
Qualitatsmanagement von Growth Hacking lernen kann.

Referent

T ' Olivier Kofler
&7 B CEO Canvolution AG

Olivier Kofler, Wirtschaftsinformatiker und Absolvent des EMBA
New Business Development & Digital Transformation, ist seit
15 Jahren erfolgreicher Startup-Unternehmer und wurde mit
mehreren Awards ausgezeichnet. Unter anderem ist er Griinder
von Bexio.com, dem erfolgreichsten Schweizer Anbieter von
Business Software fir KMU (Exit 2018; Mobiliar), und von
IBROWS AG, einem fihrenden Entwickler von Mobile- und
Webldsungen (Exit 2018; PwC). Von 2015 bis 2019 leitete
Olivier Kofler das PwC Experience Center, das Firmen auf dem
Weg in die digitale Zukunft begleitet. Im letzten Sommer kehrte
er zurtick in die Startup-Welt und bernahm als CEO die Leitung
von Carvolution AG, dem fuhrenden Schweizer Anbieter von
Autos im Abo.

Programm der Online-Veranstaltung

18:00 Begruissung
Michael Vogt, Prasident SAQ Ostschweiz
18:05 Growth Hacking
Olivier Kofler, CEO Carvolution AG
19:00 Growth Hacking furs Qualitdtsmanagement?
Interview von Michael Vogt mit Olivier Kofler
19:15 Fragen und Diskussion
19:30 Ende der Online Veranstaltung

Teilnahmekosten

SAQ-Mitglieder CHF 30.00

Nichtmitglieder CHF 50.00

Nach erfolgter Anmeldung erhalten Sie die Rechnung.



